Imersao Digital

[ ] MyGo Start

Programa de Treinamento, Consultoria,
Marketing Digital e Técnicas de Vendas

Acreditamos que o crescimento sustentdvel de uma empresa comeca pelo desenvolvimento do potencial
de seus colaboradores.

Com essa vis@o, o MYGO GROUP compartilha sua expertise nas principais ferramentas de marketing digital
e vendas por meio de treinamentos e consultorias voltados para resultados concretos.

¥ Objetivo do Treinamento

Capacitar o time comercial de pequenas, médias e grandes empresas para atuarem de forma estratégica no
ambiente digital, com foco na geracao de resultados reais, presenca online profissional, captagao de leads
qualificados, gestao de trafego pago e aumento de conversao em vendas.

& Investimento por Aluno
Estrutura do Programa (« 12x R$ 59,00 =708,00
e 09x RS 76,00 = 684,00
Cartdo de Crédito -< e 06x RS$ 112,00 = 672,00

Formato: e 03x RS 216,00 = 648,00

¥ 1 encontro presencial por semana (2h) C Crédito Avista R$ 630,00
M Suporte online continuo

¥ Acompanhamento personalizado Boleto 3x 230,00 = 690,00
¥ Materiais exclusivos e aplicaveis a sua realidade A vista via Pix 600,00

+ Taxa de matricula RS 120,00

Duracao: 12 semanas (3 meses)
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mygogroup.com.br




& Contelido Programatico

W
A| Fases do Treinamento

i) Fase1- Fundamentos e Estruturacao da Presenca Digital

Semanasla4

@ Objetivo:
Estabelecer uma base solida de conhecimento sobre marketing digital, estruturar corretamente
os perfis online da empresa e iniciar a producgao estratégica de conteudo.

¢ Conteudos-chave:

¢ Fundamentos do marketing digital e jornada do cliente
Posicionamento e branding

e Diagnostico da presenca digital da empresa

¢ Configuracao e otimizagao de perfis (WhatsApp, Instagram, Facebook,
Google Meu Negdcio etc.)

¢ Criacao de identidade visual e linha editorial

o Estratégias visuais, Criacdo de calendario de conteudo no Canva

¥ Resultados esperados:
¢ Perfis profissionais otimizados
e Calendario de conteudo inicial montado
e Comunicacgao digital alinhada com o posicionamento da marca

i) Fase 2 - Trafego Pago e Captacgao de Leads

Semanas 5a 8

@ Objetivo:
Introduzir e aplicar estratégias de midia paga para aumentar o alcance da marca, atrair leads
qualificados e iniciar campanhas de conversao.

¢ Conteudos-chave:

¢ Introducao ao trafego pago: Facebook Ads e Instagram Ads
Estrutura de campanhas (objetivos, publicos, orcamento)
Criacao de anuncios na pratica

Métricas de desempenho: CTR, CPC, ROI
Segmentacao avancada e remarketing

¥ Resultados esperados:
e Campanhas ativas de trafego pago
e Captacao de leads com foco em conversao
¢ Anuncios bem estruturados com monitoramento em tempo real



i) Fase 3 -CRM, Vendas e Atendimento Online

Semanas9al2

@ Objetivo:
Organizar o processo de relacionamento com o cliente, aplicar técnicas de vendas e melhorar o

atendimento online para aumentar as conversoes.

¢ Conteudos-chave:
¢ Introducao ao CRM e funil de vendas
¢ Ferramentas de gestao de leads e automacao (como Trello, RD Station, Google Sheets etc.)

Técnicas de abordagem, follow-up e fechamento de vendas
Scripts de atendimento e boas praticas no WhatsApp e Instagram
Analise de resultados e otimizagéo continua

¥ Resultados esperados:
¢ Funil de vendas organizado
¢ Processos de atendimento profissionalizados
e Aumento da conversao e fidelizagdo de clientes

MYGO GROUP

Responsavel: Oliver de Sa

© WhatsApp: (85) 98768-9002

B8 E-mail: start@mygogroup.com.br

@ Instagram: @mygo.group

@ Imersao Digital e
Técnicas de Vendas

mygogroup.com.br
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A [Treinamneto

Boas-vindas & Fundamentos Digitais

Presencial:

¢ Apresentacdo do programa e objetivos

¢ Conceitos de marketing digital e funil de vendas

o Diagnéstico inicial das redes sociais e presenca digital da Empresa
Online:

¢ Suporte no preenchimento do diagnostico

e Acesso a videoaula complementar: Introducao ao funil de marketing

e Grupo ativo para duvidas iniciais

Infraestrutura Digital & Configuracées
Presencial:

o Criacdo e otimizagdo de contas profissionais: Instagram, Facebook, WhatsApp

Business
¢ Integracdo com ferramentas (Meta Business)
Online:
o Check-list interativo de configuragoes
¢ Videos tutoriais sobre Meta Business e verificagdo de dominio
e Suporte individual para ajustes técnicos

Criativos com Canva & Estratégias Visuais

Presencial:
¢ Identidade visual: paleta, fontes e templates
e Criacao de posts e anuincios simples no Canva
e Boas praticas de design e conteudo visual
Online:
¢ Modelos editaveis no Canva
e Feedback individual dos criativos enviados
e BoOnus: Videoaula sobre carrosséis que geram engajamento

Planejamento de Conteudo Estratégico

Presencial:
e Como planejar um més de contetido em 2 horas
e Matriz de conteudo: autoridade, bastidores, oferta e engajamento
¢ Uso de ferramentas de agendamento
Online:
¢ Planilha de planejamento de conteudo
¢ Sugestdes personalizadas de temas por segmento
e Suporte para agendamento via Meta, Buffer ou Later

mygogroup.com.br




9

W Cronograma de

A | Trelnamheto
2° Etapa

Otimizacao de Perfis e Bio Estratégica

Presencial:

e Bio que converte: estrutura e gatilhos

o Destaques e links estratégicos

e Elementos de confianga no perfil
Online:

¢ Analise individual de perfis

o Entrega de modelo de bio por nicho

e Suporte para organizagdo de destaques

Introducao ao Trafego Pago (Meta Ads)

Presencial:
e Estrutura da plataforma Meta Ads
¢ Tipos de campanhas e objetivos
¢ Criagdo da primeira campanha simples
Online:
e Checklist para ativar a BM (Business Manager) corretamente
e Tutorial pratico da primeira campanha
e Suporte para liberagao e estruturacdo do gerenciador

Segmentacao de Publico e Criativos para Anuncios

Presencial:
e Criacdo de publicos personalizados e lookalike
o Estratégia de criativos para conversao
¢ Analise de benchmarks
Online:
¢ Modelos de copy para anuncios
e Feedback dos anuincios enviados
e Grupo de duvidas sobre publicos

Campanhas para Leads e Conversao

Presencial:
¢ Campanhas de geragao de leads (formularios)
o Estratégias de oferta e iscas digitais
e Construcdo de funil simples

Online:
o Template de isca digital (e-book, checklist)
e Tutorial de integragdo com planilhas ou CRM
e Suporte para criagao de formularios

mygogroup.com.br
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Gestao de CRM e Atendimento Online

Presencial: ;
e O que é CRM e por que usar?
¢ Organizacao de leads, funis e histérico de atendimento
e Boas praticas no atendimento por WhatsApp e redes
Online:
o Template de planilha de CRM basica
e Checklist de fluxos de atendimento
e Suporte na estruturacao de tags e etapas do funil

Técnicas de Vendas Online (WhatsApp, Direct e DM)

Presencial:

e Técnicas de persuasao digital

¢ Roteiros para abordagem e follow-up

e Como evitar objeg¢des e encerrar vendas
Online:

¢ Modelos de roteiro prontos para WhatsApp

e Suporte para adaptagao por segmento

¢ Treinamento bénus: gatilhos mentais

Automacao e Fluxos Inteligentes

Presencial:

¢ Introducdo a automagao com WhatsApp Business e Instagram

o Criacdo de mensagens automaticas e respostas rapidas

¢ Ferramentas de automacao simples (ex: Manychat, RD Station Lite ou Al)
Online:

o Guias passo a passo para configurar automacgoes

e Suporte na criagado de fluxos basicos

e Exemplos por setor

Encerramento, Analise de Resultados e Proximos Passos

Presencial:

e Apresentacgdo dos resultados pelos participantes

o Comparagdo antes/depois das redes e indicadores

o Entrega de certificados e préoximos passos estratégicos
Online:

¢ Avaliagéao final online

e Acesso a materiais extras e comunidade de alunos

e Mentoria leve por 15 dias para duvidas finais

mygogroup.com.br
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I"{‘I Z Por que sua empresa precisa dessa imersiao

Em um cenario de constante evolucao digital, as empresas que ndo dominam suas
estratégias online acabam ficando para tras —
perdendo oportunidades, clientes e relevancia.

O Programa MyGo Start foi desenvolvido para capacitar sua equipe com as ferramentas e
praticas que realmente geram vendas:
redes sociais otimizadas, campanhas inteligentes, atendimento estratégico e uma
operacao comercial digital eficiente.

¥ Promessa de Sucesso
Ao final das 12 semanas, sua empresa tera um time capaz de:
o Criar campanhas digitais que convertem
o Atrair leads qualificados
« Vender com estratégia e consisténcia
« Usar dados para tomar decisdes assertivas
« Mais do que um curso, esta € uma transformacao real na forma como
sua empresa se comuhnica, vende e cresce.

Instagrom

?' agenciamygo

APACIENCIA E
UM ELEMENTO
FUNDAMENTAL
PARA O SUCESSO!

O Qv

200 visualizagoes
agenciamygo A paciéncia é um elemento fundamental para
0 sucessol... mais

Ver tradugao




